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| problemi delle societa di pallavolo

PRODOTTI GENERALISTI INADATTI




| problemi delle societa di pallavolo

SERVIZIO INEFFICIENTE
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| problemi delle societa di pallavolo
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ZERO ENGAGEMENT TESSERATI e FAMIGLIE




Business Model Tradizionale
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La Soluzione

) Business
Model
@ @ Ninesquared
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| Vantaggi

BRAND TRADIZIONALE

B D -0 listino: €100

. Prezzo societa; €65-75

- Prezzo rivenditore:; €40

B Costo produzione: €25

PREZZO e GROSS MARGIN

NINESQUARED

EE DPrezzo listino: €100

- Prezzo societa; €55-65

W Costo produzione: €30

Vantaggio
Prezzo
Per societa sportiva

Vantaggio
Gross margin
per ninesquared



| Vantaggi

B2B2C: MARGINE, BRANDING e CLIENT RETENTION

e Gl Q@ {i] @m CMEPACE COLLEZIONE MAGLIECARA BLOC (@R ﬁ

GRANDA VOLLEY

Prodotto Prezzo Quantita Subtotale

9
VEDI TUTTI | PRODOTTI -

‘ - -
APPLICA CODICE PROMOZIONALE

AGGIUNGI! AL CARRFLLO

Subtotale €7500 DESCRIZIONE v

TOTALE CARRELLO

Spedizione o Tariffa unica: €3.5 DELIVERY & RETURNS v
redizione gratuita
a4 TRENTO

Totale €78.50 NINESQUARED HELP ACCOUNT

PROCEDI CON LORDINE —

MAGLIA GARA | CUNEO CRANDA VOLLEY - USFICIALE  MOODIE | COAST X CUNED GRANDA VOLLEY MANICOTT! | ACE X CUNEO GRANDA VOLLEY -
ROSSA



| Vantaggi

SUPERIORITA'’ DI PRODOTTO E
SERVIZIO AMBITO PALLAVOLO
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Mercato
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Mercato

ACTIVEWEAR

Competitors medi frammentati T ———

Limitati mentanei

TEAMW

GM 50% / 65%

Contratti pluriennali




VOLLEYBALL

Bn$ 1,2

CAGR: 7%+

Caratteristiche
= Prodotti in prevalenza femminili
= Price pressure minore

= Storicamente stabile — futuro in crescita
(volley femminile)



Obiettivi Raggiunti
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Obiettivi Raggiunti




iettivi raggiunti

FANTASTICI

GINOCCHIERE

Ottime ginocchiere

Veramente ottime, sia per vestibilita che
ammortizzazione

Product Name: Ginocchiere | New Shield -
White




Obiettivi raggiunti

K€ 400+
Rev 2020 A

Rev 2021 FC-EBITDA ~ 0O



Financial plan attuale

Net Sales / EBITDA

EBITDA margin

25%
20%
15%
10%
5%
0%
-5%
-10%
-15%

2019

2019

2020

2020

PIANO ATTUALE

Equity Crowdfunding + Finanziamento agevolato

2021

202+

2022 2023 2024

H Net sales EBITDA

2022 2023 2024

2025

2025

2026

2026

2027

2027



Financial plan crescita accelerata
Investimento di M€1,5 (equity + debt) - valutazione pre-money M€7,5

NUOVO PIANO CON PARTNER STRATEGICO
Private Equity & Debt + Finanziamento agevolato

60 €
55€
50 €
45 €
40 €
35€
30€
25€
20 €
15€

10€
oc _ —_ - B

2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027

Milioni

Net Sales / EBITDA

M Net sales EBITDA
30%
20%
10%
0%

2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027
-10%

EBITDA margin

-20%



Il team

Unione di competenze manageriali, digital e pallavolistiche

MANAGEMENT & OPERATIONS Go gle
Lorenzo Gallosti @
Marco Grazioli rr'é\;rino
Manuela Pedri voley
MARKETING & SALES oo
Andrea Ballardini Uros Stanic
Filippo Lanza Alen Djordjevic MFKASA
Nicola Leonardi \\ \ I )

"
CREATIVITY &!f:“

Eleonora Marzadro

I.II I__JU‘ C‘%
bea
<‘:‘>

errea

Margherita Munari




Cap table - soci fondatori

Altri (equity crowdfunding)
16%

Lorenzo Gallosti v

v S

{) Nicola Leonardi
3%

v Cristian Savani
O

3%

»

Uros Stanic
4%

Andrea Corradini
7%

Andrea Ballardini 19% Q
1%

Marco Grazioli
1%

N




Come si suddivide l'investimento

Miglioramento
digital

Espansione offerta ) , ,,,,,, 11 3 ,,,,,, 11 3 ,,,,,, 31 3 ,,,,,,
10% == .9 % 77 fiii 777

""""" Boost brandlng e
Forza vendite 7 };1 };1 """""""""""" marketmg
21% 45°o



Possibile exit a 5/8 anni con M&A

ACQUISIZIONE INDUSTRIAL BUYER o PRIVATE EQUITY w0

Esempi di acquisizioni recenti Esempi di IPO recenti

@ m RevolutionRsce

<

Kathmandu’ — E E
HOLDINGS LIMITED RIP CURL
lululemon @ athletica
,‘\"*“2 ,BE }J EdS:IJ‘II'NAHR AjLL!ﬁAN,CF — )(
T/‘{ 9 p\() A Brand Management Company Hurley



GRAZIE DELL'ATTENZIONE
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