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I problemi delle società di pallavolo

ZERO ENGAGEMENT TESSERATI e FAMIGLIE3
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I Vantaggi

Vantaggio
Gross margin
per ninesquared

Vantaggio
Prezzo
Per società sportiva

BRAND TRADIZIONALE

Prezzo listino:  €100

Prezzo società: €65-75

Prezzo rivenditore: €40

Costo produzione: €25 Costo produzione: €30

Prezzo società: €55-65

Prezzo listino: €100

NINESQUARED

1 PREZZO e GROSS MARGIN



B2B2C: MARGINE, BRANDING e CLIENT RETENTION

I Vantaggi
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I Vantaggi

SUPERIORITA’ DI PRODOTTO E 
SERVIZIO AMBITO PALLAVOLO3



Mercato

VOLLEYBALL

4° sport al mondo 
(1° al femminile) 

1 Bn+ appassionati



Caratteristiche

§ Competitors medi frammentati

§ Limitati trend momentanei

§ GM 50% / 65%

§ Contratti pluriennali
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Mercato

Bn$ 1,2
CAGR: 7%+V
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§ Prodotti in prevalenza femminili

§ Price pressure minore

§ Storicamente stabile – futuro in crescita 
(volley femminile)



Obiettivi Raggiunti

Slovenian Federation: European Silver Medalist



Obiettivi Raggiunti

100% contratti pro rinnovati 



Obiettivi raggiunti

99%+
5/5 e-commerce



K€ 400+ 
Rev 2020 A

M€ 1+ 
Rev 2021 FC – EBITDA ~ 0

Obiettivi raggiunti



Financial plan attuale
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PIANO ATTUALE
Equity Crowdfunding + Finanziamento agevolato 
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NUOVO PIANO CON PARTNER STRATEGICO
Private Equity & Debt + Finanziamento agevolato
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Financial plan crescita accelerata 
Investimento di M€1,5 (equity + debt) – valutazione pre-money M€7,5
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Il team
Unione di competenze manageriali, digital e pallavolistiche

Margherita Munari

Eleonora Marzadro

CREATIVITY & DESIGN

MARKETING & SALES

MANAGEMENT & OPERATIONS

Andrea Ballardini

Nicola Leonardi

Uros Stanic

Filippo Lanza

Lorenzo Gallosti

Marco Grazioli

Manuela Pedri

Alen Djordjevic



Cap table – soci fondatori

Lorenzo Gallosti
27%

Filippo Lanza
19%

Marco Grazioli
11%

Andrea Ballardini
11%

Andrea Corradini
7%

Uros Stanic
4%

Cristian Savani
3%

Nicola Leonardi 
3%

Altri (equity crowdfunding)
16%



Come si suddivide l’investimento 

Supply 
Chain e 

Produzio
ne
9%

Boost branding e 
marketing

45%
Forza vendite

21%

Espansione offerta 
10%

Miglioramento 
digital 

infrastructure
5%

Altri 
investiment

i
10%



Possibile exit a 5/8 anni con M&A

ACQUISIZIONE INDUSTRIAL BUYER o PRIVATE EQUITY IPO

Esempi di acquisizioni recenti Esempi di IPO recenti



G R A Z I E  D E L L ’ A T T E N Z I O N E
Via Somier 7, 38062 Arco (TN) info@ninesquared.it www.ninesquared.it ninesquared ninesquared


